PARL

DAS STRATEGISCHE
TEILEMANAGEMENT

NACHHALTIGE KOSTENREDUZIERUNG
BEI Norm-, KAuF- uND EIGENTEILEN
iIM ENGINEERING UND EINKAUF




2 PARTSOLUTIONS

STRATEGISCHES TEILEMANAGEMENT

Warum ist Strategisches Teilemanagement wichtig fiir lhren Erfolg?

70 % der beeinflussbaren Produktgesamtkosten lassen sich auf Planungen in der Entwicklungsphase zurtickfihren.

Das Strategische Teilemanagement PARTsolutions von % A

CADENAS hilft Ihnen, einen Grofteil dieses Sparpo- 100 4

tentials in Ihrem Unternehmen auszuschépfen. EE +10%
T +54%

Bereits wahrend der Konstruktionsphase erreichen 7% T70%

Sie so einen hoéheren Standardisierungsgrad lhrer ein- EEE i Entstandene

gesetzten Komponenten und senken damit langfristig 30 7 Kosten Kosten

Kosten, welche zu einem spdteren Zeitpunkt nicht

mehr beeinflusst werden kénnen. 25

Mit dem Strategischen Teilemanagement PARTsolutions o -

FERTIGUNGS-
PLANUNG

ENTWICKLUNG PRODUKTION

von CADENAS setzen Sie den Rotstift an der richtigen
Stelle an!

154 der Top 1000 weltmarktfithrenden

Unternehmen aus Deutschland setzen auf
PARTsolutions von CADENAS.

Ihr Nutzen durch Strategisches Teilemanagement

Die Kosten werden effektiv und nachhaltig gesenkt
Die Prozesse werden beschleunigt

Die Teilevielfalt wird reduziert

Alle Informationen auf einen Blick

Finden statt Suchen

Mehr Freiraum fur kreative ldeen
= Engineering statt Verwaltung

Schont die betrieblichen Ressourcen

—

=~



EINSATZBEREICHE

WERTSCHOPFUNG FUR JEDEN
UNTERNEHMENSBEREICH

Das Strategische Teilemanagement PARTsolutions bietet

vielen Unternehmensbereichen einen erheblichen Nutzen.

EINSATZBEREICHE
FUR DAS STRATEGISCHE ; . NoRMmTEILE
TEILEMANAGEMENT

Intelligente CAD Modelle Produktivitats Tools
Wiederverwendung Norm- & Kaufteilkataloge

Werkzeuge zur Standardisierung End-of-Life-Phase

Dubletten Analyse Werkzeuge zur Klassifikation

ENGINEERING

DoKUMENTATION
NormunG

PRrobpukTion
LAGERHALTUNG

Rohteilsuche

Fertigungsoptimierung & Outsourcing

EiNkAUF PURCHINEERING

Finden statt Suchen

| EXTERNE

Lieferanten Portal
DIENSTLEISTER
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Integration in PLM & ERP

CONTROLLING
~w=| MANAGEMENT

Wertschopfung Unternehmensweite Kostensenkung




ZU GROSSER TEILEBESTAND

WIE GROSS IST IHR TEILEBESTAND?

Machen Sie sich bewusst, die reinen Teile-Beschaffungskosten sind nur die Spitze des Eisbergs!

Das grof3te Sparpotenzial ldsst sich nicht
. . . .. Beschaffungsaufwand
bei den Einkaufspreisen realisieren,
sondern bereits zu einem viel friheren .
Einkaufsverhandlungen

Zeitpunkt. Durch Optimierung der Wie-

derverwendungsrate bereits vorhande- VerwaltungskoSiu

ner Bauteile und Reduzierung der Tei- Ersatzteilemanca i

levielfalt beeinflussen Sie die Kosten fur
. . . Investition —

lhr Produkt in der Entwicklung bereits gebundenes Kapital

so, wie es zu einem spateren Zeitpunkt

Wartung/Lager- &
Instandhaltung

nicht mehr moglich ist.

Welche Kosten verursacht ein neu angelegtes Teil?

Zahlreiche Untersuchungen ermittelten die Kosten fur Bauteile wie folgt:

Ehrlenspiel Verwaltung eines Kaufteils ca. 2.000,--
Hichert Eroffnung und Pflege eines Teils 850,--
Hausele Verwaltungskosten pro Teil |.261,--
IGS Durchschnittliche Kosten fiir die Verwaltung eines Teils 1.200,--

Teilevielfalt = Bose
Glauben Sie nicht? Wir liefern Ihnen den Beweis!

Eine groBe Teilevielfalt bedeutet mehr Zeitaufwand, um die richtigen Teile zu finden.
Dariber hinaus bedeutet eine grof3e Anzahl an Teilen auch hohere Kosten fur das gesamte Unternehmen.

Teilevielfalt = Zeit x Kosten

Allseits bekannt ist, dass Zeit auch Geld bedeutet:
Zeit = Kosten

In Verbindung mit der ersten Annahme ergibt sich daraus:
Teilevielfalt = Kosten x Kosten = Kosten?

Wie bereits die Kirche erkannte, ist Geld die Wurzel alles Bosen:
Kosten = VBose

In Verbindung mit der zuvor genannten Gleichung beweist sich:
Teilevielfalt = vBose?

= Teilevielfalt = Bése



TEILEVIELFALTSMANAGEMENT

RepuzieEReN SiE IHRE TEILEVIELFALT!

Erfolgreiche Unternehmen haben weniger Teile!

Eine Studie von Prof. Dr. K. Ehrlenspiel besagt, dass die jewei-
ligen Marktfihrer innerhalb ihrer Branche weniger Teile haben.

CADENAS unterstltzt Unternehmen mit dem StrategischenTeile-
management PARTsolutions bei der Reduzierung ihrer Teilevielfalt.

Andere Unternehmen machen es bereits vor:

Anzahl der Teile

-78 %

- weniger erfolgreiche Unternehmen

- erfolgreiche Unternehmen

Erfolgreicher Einsatz des Strategischen Teilemanagements PARTsolutions

A Anzahl neu angelegter
Norm- und Kaufteile

6000 —

ca. 5500

5000
ca. 4800

-35%

2000

ohne PARTsolutions mit ‘ FATNSEMETNS i3 A1)
PDM),/ERP Integration ( /4 PRO.FILE und ERP SAP

Integration

1000

2004 2005 2006 2007 2008

4496 @ SN \
4000 - e
-21%
3000

» Durch die Kopplung zur SAP Materialwirt-
schaft wurden 35 % weniger Kaufteile neu
angelegt. Hierbei sind die Einsparungen bei
den Prozesskosten erheblich. «

PETER ZANDER
KUKA Systems GmeH

KUKA

KUKA Systems GmbH




HERSTELLERKATALOGE

VIELE NAMHAFTE KATALOGE STEHEN
ZUR VERFUGUNG — TENDENZ STEIGEND!

Jahrlicher Zuwachs an Katalogen

Anzahl A

800

700
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500

400

300

200

100
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Auszug von Herstellerkatalogen
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SMART PARTS

SMART PARTSs

Intelligente 3D CAD Modelle

Das Strategische Teilemanagement bietet intelligente Informati-
onen Uber die verfigbaren CAD Komponenten. Neben reinen
CAD Geometrien erhalten Ingenieure auch Kinematikfunktio-

nen, Kollisionsbetrachtungen, Hubverdnderungen, etc.

L

NHALDER

NORM+TECHNIK

Q Bei diesem Symbol benétigen Sie eine 3D Brille.
Fordern Sie |hr Exemplar unter Marketing@cadenas.de oder telefonisch unter + 49 (0) 821 2 58 58 0-0 an.



ALLE INFORMATIONEN AUF EINEN BLICK

ALLE INFORMATIONEN AUF EINEN BLick!

Das universelle Recherchesystem fiir Ingenieure und Einkaufer

Um alle Informationen auf einen Blick einsehen zu kénnen, verfigt das Strategische Teilemanagement von CADENAS Uber

zahlreiche Schnittstellen zu anderen Teileinformationssystemen, wie z. B. PLM- und ERP-Systeme.

Die direkte Integration in die bestehende Systemumgebung ermdglicht, dass auch Eigenteile, Normen oder Skizzen in

PARTsolutions verwaltet und zusammen mit den Kaufteilen auf einer Oberfliche angezeigt werden kénnen.

Das Strategische Teilemanagement bietet Unternehmen damit einen umfassenden Wissenspool, der unternehmensweit von

verschiedenen Abteilungen genutzt werden kann. So erhalten Ingenieure und Einkdufer alle betriebswissenschaftlichen sowie

technischen Informationen auf einen Blick.

DATEN Aus DATEN Aus
ERP-SysTEM PDM-S YSTEM

PART soLUTIONS

HENEEENN]

n u £

m CAD Informationen
(Geometrie, Gewicht, ...)

B PLM Informationen
(Vorzugsreihen, Dokument, ...)

B ERP Informationen
(Preis, Verflugbarkeit, ...)

» Die Informationen in vielen verschiedenen Quellen tiber unterschiedliche Ober-
fldchen suchen? Das war einmal. Da nun alle — fiir jeden Anwender — notwen-
digen Informationen auf einen Blick in nur einem System verflgbar sind, konnte
durch das Strategische Teilemanagement bei der SMS Siemag AG der Aufwand
fur die Informationsbeschaffung um 40 % reduziert werden. «

BERND POSTAREMCZAK
SMS Siemac AG

SM5
SIEMALG

SMS group

®» Alle Informationen auf einen
Blick OHNE Systemwechsel!

= Strategisches Teilemanagement



OFFEN FUR ALLE SYSTEME

OFFEN FUR ALLE SYSTEME

Unabhéngig davon welche CAD-, PLM- oder ERP-Systeme in lhrem Unternehmen bereits im Einsatz sind, PARTsolutions von
CADENAS ist offen fur alle Systeme.

Das Strategische Teilemanagement fuhrt dabei alle relevanten Informationen der unterschiedlichen Lésungen auf einer einzi-

gen Plattform zusammen.

D5 SOLIDWORKS

AUTODESK
?u?qu«EvDMGmE INVENTOR

-
AD =

Cimatrol® TopSolid wzUKEN

SOLID EDGE 2
INSIGHT XT [ A,
. T I A}_ UTIONS
Windchill l‘_Microsoft Dynamics Ax
Fsenovia  TEAMCENTER PSle
PSIPENTA
ORACLE’ »
T D5 SOLIDWORKS
E-businesssuite
AUTODESK ~ di: . )
VAULT W (M DATRBASE 2dMS — rrOfTLPHA

» Wir haben sechs verschiedene CAD Systeme bei Voith, aber
nur ein Teilemanagementsystem flr alle Bereiche. Der Aufwand
fur Norm- und Kaufteilemanagement sinkt dadurch erheblich! «

FRIEDRICH SPITZER
VoitH IT SoLuTions

VOITH

Engineered reliability.
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ERP & TEILEMANAGEMENT

ERP & TEILEMANAGEMENT

Mit der Anbindung des Strategischen Teilemanagements CADENAS PARTsolutions an die Materialwirtschaft sind die Stamm-
daten lhres ERP Systems stets korrekt gepflegt.

Automatische Ubernahme der Materialstammdaten
Durch die ERP Integration werden Materialstammdatenfelder automatisch mit PARTsolutions Attributen geflillt. Selektiert ein
Anwender in PARTsolutions einen Produktdatensatz, erfolgt die automatische Ubernahme der Materialstammdaten in die

Anlagemaske des ERP Systems.

Vollstandig bzw. korrekt gepflegte Stammdaten wirken sich positiv auf die im Unternehmen vorhandene Teilevielfalt aus:
Dubletten werden vermieden, es werden keine dhnlichen Teile zu bereits vorhandenen bestellt, etc.

Lot _’. mit Tobsbe Corfgusie Ddres Feetw T S — -
Mas10/@dLdem=2? 801 =K]|

5%

i
.

AL T L
00 g Veckpenste B Aot




EIGENTEILE & UNTERNEHMENSNORMEN
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EIGENTEILE & UNTERNEHMENSNORMEN

Zahlreiche Unternehmen erstellen und verwalten bereits ihre Werksnormen mit dem Strategischen Teilemanagement
PARTsolutions von CADENAS.

Multi-CAD Fihigkeit

PARTsolutions zeichnet sich durch seine Multi-CAD Fahigkeit aus. Dadurch ist es unerheblich wie viele verschiedene CAD
Systeme in Threm Unternehmen im Einsatz sind.

. . . PN
Mit dem Strategischen Teilemanagement ©
PARTsolutions sinkt der interne Pflegeauf- z
. . 5 PFLEGEAUFWAND MIT
wand erheblich, sobald mehr als ein CAD i Y = MEN
System eingesetzt wird. 2
o PFLEGEAUFWAND MIT
PART soLuTIONS
: : 1 X
T T T | 4
1 2 3 4 Anzahl der CAD Systeme

im Unternehmen

PDF Datenblitter

Mit dem Strategischen Teilemanagement lassen sich technische Datenbldtter schnell und einfach als PDF erzeugen.

\ |
Lpnsicrten |

jece \

.o Turbo
Niacel &TU
Diese!



12

KLASSIFIKATION VS. INTELLIGENTES FINDEN

KLASSIFIKATION VS. INTELLIGENTES FINDEN

Wie Informationen am besten aufzubereiten und zu finden sind, hdngt im Wesentlichen von Ihrem Teilestamm, Ihren
Unternehmensprozessen sowie der Arbeitsweise |hrer Mitarbeiter ab.
Finden Sie die Methode, die zu lhnen passt

Ob semiautomatische Klassifikation oder intelligentes Finden, mit den innovativen Funktionen des Strategischen
Teilemanagements PARTsolutions bietet CADENAS fur beide Bereiche eine optimale Lésung.




KLASSIFIKATION & STAMMDATEN
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SEmMIAUTOMATISCHES KLASSIFIZIEREN

Einen Teilestamm manuell zu Klassifizieren ist duBerst aufwendig. Mit der innovativen Technologie von CADENAS lassen sich
auch chaotische Teilestdmme effektiv strukturieren und bereinigen.
Semiautomatische Klassifikation und Datenstrukturierung

Die semiautomatische Klassifizierung lhres Teilestamms mit Hilfe des Strategischen Teilemanagements reduziert den Aufwand
der manuellen Zuweisung von vorhandenen Teilen in ein Klassensystem signifikant.

¢\ 2 O/|&\P O
V AVARNA Y AV RN
=& ¢ [=
¢ P oO|/\b 2O

LW AW A

Mit der Lésung CADENAS PARTwarehouse ldsst sich semiautomatisch eine geordnete Struktur Ihrer Teiledatenbank auf-
bauen. Aufgrund geometrischer bzw. textueller Gemeinsamkeiten identifiziert PARTwarehouse dhnliche Komponenten und
klassifiziert diese vor.
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KLASSIFIKATION & STAMMDATEN

KLASSIFIKATION

Klassifikationssysteme & eCl@ss I CI ®
Seit April 2008 ist CADENAS ordentliches Mitglied im eCl@ss e.V. e @ss
und verwendet unter anderem eCl@ss fir Klassifikationsprojekte. CLASSIFICATION AND PRODUCT DESCRIPTION
CADENAS hat in zahlreichen Industriekundenprojekten Einzelteile, Baugruppen sowie Systeme von Maschinen und Anlagen

erfolgreich nach dem eCl@ss Standard klassifiziert. Die CADENAS Softwareldsung stellt dazu wichtige Features wie das
textuelle und geometrische Clustering zur Verfligung.

CADENAS berét Sie bei der Wahl des geeignetsten Klassifikationssystems fiir Ihr Unternehmen wie eCl@ss oder unterstitzt
Sie auch beim Aufbau ihres eigenen Klassensystems.

eCl@ss deckt mit seinen 38.000 S S — s Bt

- —
Produktklassen und 16.000 Merkmalen '.?n Eﬂ e a ‘ !

einen Grof3teil der weltweit gehandelten 35»
. . 21 BeSRLINETLY, Ve IEsienrtng, YRIDeg - - - - - o
Waren und Dienstleistungen ab. | War— I! E ] ﬁ

» 4 3391 becherungemsmant
- T390 Gr# (Eatmingasiement)
-

: 8 13-01-00 Handrad [Mosmagsment]

. - - -

i 13-00-91 Bederungeelevant (Tl m Iﬂ 1

. . . i

- . 3 Latormeterial, La_|
¥ -a |

- [~ " -
Ml | S

e 2393 bapgung [t siskanse)

.

Verfligbare Werkzeuge

Das Strategische Teilemanagement PARTsolutions von CADENAS stellt mit der Geometrischen Ahnlichkeitssuche GEO-
search und PARTwarehouse Werkzeuge zur Verfigung, welche sowohl bei der Strukturierung und Bereinigung bereits
vorhandener, als auch bei der Anlage neuer Stammdaten unterstitzt.

Diese Moglichkeiten bietet Ihnen die Softwarelésung von CADENAS:

B Verdichten von Datensatzen durch textuelles und geometrisches Clustering

B Einfache Zuordnung von Stammdatensétzen zu PARTsolutions Katalogen

B Automatische Generierung textueller und geometrischer Dublettenreports

B Erzeugung eines Benennungskataloges entsprechend der Unternehmensterminologie
B Automatisierte Klassifikation anhand von Regeln und Geometrien

B |mport der eCl@ss klassifizierten Datensatze in PARTsolutions, SAR etc.




KLASSIFIKATION & STAMMDATEN
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BMEcaT & HERSTELLERKATALOGE

Als Basis fur die Anlage und Bereinigung von Stammdaten stehen die zahlreichen Herstellerkataloge des Strategischen
Teilemanagements PARTsolutions zur Verfigung.

Weitere Herstellerkataloge kénnen tber den CADENAS BMEcat Importer jederzeit hinzugefligt werden.

H

Strategisches Teilemanagement

PARTsolutions

CADENAS
BMEcat Importer

Ergénzt fehlende Kataloge
Erweitert bestehende Kataloge

BMEcat ist ein vom Bundesverband Materialwirtschaft, Einkauf und Logistik e.V. entwickelter XML-basierter Standard zur
Ubertragung elektronischer Produktkataloge und schafft die Basis fuir den automatisierten Austausch von Produktinformationen
zwischen Herstellern, Handlern, Lieferanten und lhrem Unternehmen.

Die digitalen Produktdaten kénnen Stammdaten beinhalten wie z. B:

Bestellnummer

Kurz- & Langbeschreibung
Verpackungsmenge

Planlieferzeit

European Article Number (EAN)
eCl@ss Nummer

diverse Sprachversionen

u.v.m.
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INTELLIGENTES FINDEN

INTELLIGENTES FINDEN 1M KURZUBERBLICK

CADENAS eroffnet Ingenieuren und Einkaufern vollkommen neue Méglichkeiten, Produktinformationen sowie CAD Daten

von Norm-, Kauf- und Eigenteilen intelligent zu finden.

Im Gegensatz zur traditionellen Klassifikation von Teilestdmmen mussen Nutzer weder ein Klassensystem erlernen, noch ihr

Suchverhalten an das System anpassen.

Alle Suchmethoden sind dabei kaskadisch miteinander kombinierbar.

Die Geometrische Ahnlichkeitssuche (3D)

Ausgehend von einem Referenzteil bzw. einem grob im CAD
System skizzierten 3D Modell werden Eigen-, Kauf- und Norm-
teile lhrer Teiledatenbank verglichen und vorgeschlagen.

Fopey  hr Link zu mehr Informationen
E www.cadenas.de/intelligent-finden/geometrische-suche




Die Suche durch Skizze (2D)

Die Suche durch Skizze fuhrt Ingenieure und Einkdufer
mit Hilfe einer einfachen Zeichnung ohne CAD System

zur richtigen Komponente.

lIhr Link zu mehr Informationen
www.cadenas.de/intelligent-finden/skizzen-suche

P Drives, Bearing, Rxmreq o
o g

Die Volltextsuche ,
RS oo,
& s
¢ %,
Mit der Volltextsuche von CADENAS durchsuchen Sie oo?’«o %
X < %%47@ (5
hochperformant lhre gesamte Teilewelt nach Komponenten. 8 % MWiogy, oo
- S Buiuesey ‘BulPWer (g B 5
E Ste, Hydraulic cy, S 2
2, 5 der, Bec,\\GY\ g
2 g k) 5
% 2 & S
%)\ﬁ g g <
®, ~ N
Y § o
g) o8 ‘supey Toling ‘me_ﬁ?(\\p
lIhr Link zu mehr Informationen 29, 5
o g 5
www.cadenas.de/intelligent-finden/volltext-suche & %O”Ves searing @ g
§ /)"7@,, Dntrgy it g .
2 3@[/ J
L .. N E
Die Topologiesuche _
! 8 g |
Mit Hilfe der Topologiesuche von CADENAS 1
kann lhre Teiledatenbank anhand von konkreten T '
technischen Merkmalen durchsucht werden. S |
¢ |
I -
= lhr Link zu mehr Informationen e P, 1
il

www.cadenas.de/intelligent-finden/topologie-suche
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INTELLIGENTES FINDEN

INTELLIGENTES FINDEN 1M KURZUBERBLICK

Der Cloud Navigator

Der Cloud Navigator ist eine innovative

Suchfunktion mit der innerhalb einer i |

sehr gro3en Datenmenge schnell und

Ubersichtlich zum gewinschten Ergebnis
navigiert werden kann.

lhr Link zu mehr Informationen

www.cadenas.de/intelligent-finden/cloud-navigator

Die Rohteilsuche
Mit der Rohteilsuche des Strategischen Teilemanagements

finden Sie ausgehend von einem konstruierten Fertigteil das
passende Rohteil innerhalb der vorhandenen Datenbank.

E www.cadenas.de/intelligent-finden/rohteil-suche

lhr Link zu mehr Informationen




INTELLIGENTES FINDEN
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Die Partielle Suche

Die Partielle Suche von CADENAS erméglicht,
Segmente aus einer umfangreichen Teilegruppe
herauszulésen und innerhalb der vorhandenen
Datenbank nach Komponenten und Baugrup-
pen mit ahnlichen Teilbereichen zu suchen.

: lhr Link zu mehr Informationen

E www.cadenas.de/intelligent-finden/partielle-suche

Alle Suchfunktionen im Detail

Diese und weitere intelligente Suchmethoden fir
Ingenieure und Einkdufer finden Sie in unserer Broschtire
,Finden statt Suchen".

lIhr Link zur Broschiire
www.cadenas.de/intelligent-finden

FINDEN STATT SUCHEN
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PURCHINEERING

PURCHINEERING

EinkauF & ENGINEERING ALS EINHEIT

PURCHINEERING setzt sich aus den englischen Begriffen »Purchase« und »Engineering« zusammen und
zielt auf die optimierte Zusammenarbeit von Einkauf und Ingenieur ab.
Strategisches Teilemanagement schlieBt Graben

Haufig bestehen zwischen den Abteilungen unterschiedliche Vorstellungen Uber die beste Komponente: Wéhrend der Einkauf
das glnstigste Produkt bevorzugt, fallt die Wahl des Ingenieurs auf das technisch beste Produkt.

EinkAUF \ ENGINEERING

1 )0

ICNAD)
Zielsetzung von PURCHINEERING

Die optimierte Zusammenarbeit von Einkauf und Entwicklung sichert Unternehmen einen beachtlichen Wettbewerbsvorteil:

¥ Vermeidung von Maverick Buying
Definiton von Vorzugsteilen und -lieferanten.

¥ Make or Buy Analysen
Bei welchen Bauteilen ist Know-How vorhanden, welche Komponenten
kénnen extern beschafft werden.

B Global Sourcing
Wahl des idealen Lieferanten unter Bertcksichtigung des Produktionsstandorts.

¥ Produkt- & Lieferantentransparenz
Optimale Wahl von Komponenten und Lieferanten unter Bertcksichtigung
der technischen und betriebswirtschaftlichen Eigenschaften.

B Kanban & Logistikprozesse
Reduzierung der Prozesskosten bei C-Teilen.

B Change Management
Informationen tiber End of Life bzw. Anderungen der Lieferantendaten fiir Einkauf und Engineering.

B Kostenattrappen / Design2Cost
Kostenanalysen auf Basis allgemeiner Preisanfragen fir Norm- und
Kaufteile bzw. Preisanalysen von bereits im ERP bzw. PLM System vorhandenen
oder dhnlichen Eigen-, Norm- und Kaufteilen.



PURCHINEERING
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PURCHINEERING

Maverick BuyinG

Definition Maverick

Der Begriff Maverick leitet sich vom Namen des Politikers und Rinderziichters Samuel A. Maverick (1803 — 1870) ab, der
seine Rinder nicht brandmarkte. Im englischen Sprachgebrauch ist ein Maverick eine Person, die Unabhéngigkeit in Denken
und Handeln zeigt.

Maverick Buying

Von Maverick Buying bzw. wildem Einkauf ist die Rede, wenn Abteilungen eigenméchtig Materialien oder Dienstleistungen

kaufen, ohne den Einkauf einzubeziehen.

2 B

Abteilung 1 - Hersteller

\1/ 1
Abteilung 2 f

Abteilung 1
Hersteller Hersteller

6 : :
Abteilung 2
(¢ 1)
\2/
QD Abteilung 3
Hersteller Hersteller

Einkayr
= -
Abteilung 4

Hersteller

Abteilung 4

Folgen von Maverick Buying

B Unabgestimmte Prozesse

B Fehlende Preisvergleiche

B Vielzahl verschiedener Lieferanten

B Hohere Preise durch nicht bzw. schlecht gefihrte Verhandlungen und aufgrund kleiner Stickzahlen
B Fehlende Rahmenvertrage

Durch den Blick auf die gesamte Teilewelt sowie Vorzugsteile und -lieferanten ermdglichen Sie Thren Ingenieuren mit dem
Strategischen Teilemanagement PARTsolutions von CADENAS eine sinnvoll eingeschrankte Freiheit bei der Wahl der Bauteile.
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PURCHINEERING

PURCHINEERING

Make or Buy?

Viele Unternehmen fertigen einen Grofteil ihrer Komponenten selbst, obwohl Kaufteile am Markt verfugbar sind. Vergleicht
man die internen Produktionskosten mit denen von Standardkomponentenherstellern, lassen sich schnell 40 9% und mehr der

Teilekosten einsparen!

Vor der Entscheidung Make or Buy muss genau analysiert werden, bei welchen Bauteilen spezifisches Know-How vorhanden

ist bzw. welche Teile problemlos extern beschafft werden kdnnten.

Mit PARTsolutions treffen Sie die richtige Entscheidung!

PLM und ERP Systeme verwalten und kennen nur interne, bereits verbaute Teile.
Die Frage »Make Or Buy« kann damit nicht beantwortet werden.

Nur mit dem Strategischen Teilemanagement PARTsolutions AMmE)!

kénnen Sie Uber den Tellerrand hinausblicken und in der “FIBRO

externen Teilewelt gleiche bzw. dhnliche Produkte
zahlreicher Lieferanten finden und einsetzen.

Sicht: Strategisches Teilemanagement
»nExterne Teilewelt«

Sicht: PLM/ERP
»Interne Teilewelt«

» MISUMI stellt dem Strategischen Teilemanagement tiber | Million verschiedene individuell konfigurierbare mechanische Kom-
ponenten zur Verfligung. In der Regel sind diese Komponenten bis zu 60 % kostengtinstiger und oft sogar schneller verfligbar als
bei interner oder externer Eigenfertigung. Diese wird hierdurch entlastet und hat Kapazitdten frei, um sich auf die komplizierten

Komponenten zu konzentrieren. «

STEFAN PULVER
MISUMI Eurora GmeH

MISUMI

WL misumi-gurope.com
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PURCHINEERING
GLOBAL SOURCING

Global Sourcing ist eine Beschaffungsstrategie mit dem Ziel, internationale Bezugsquellen zu nutzen. Dabei darf die Wahl des
Lieferanten nicht ausschlief3lich aufgrund des Preises erfolgen, da sonst der Transport schnell teurer sein kann, als die Ware selbst.

Produktionsstandort bei Lieferantenwahl beriicksichtigen

Oft wird das Produkt beispielsweise in Deutsch- B g ——
land entwickelt, die Komponenten beim giins- Deuschland
tigsten inldndischen Lieferanten bestellt und die
Teile anschlieBend um die halbe Welt zur ei-

gentlichen Produktionsstatte versendet.

Produktionsstandor t & Wartung
\EIEVAIEY

Mit PARTsolutions fliegen lhre Teile nicht um die halbe Welt

Um den Transportaufwand zu minimieren, sollten bei der Produktwahl stets Lieferanten berlcksichtigt werden, welche selbst
Uber internationale Standorte verfigen und Ihre Produktionsstandorte gleich direkt vor Ort beliefern kénnen.

Das Strategische Teilemanagement PARTsolutions unterstitzt Sie dabei, globale Lieferanten auszuwéhlen und langfristige Bezie-
hungen mit Perspektive aufzubauen. Bei den Lieferanten sind hierfur die entsprechenden Lander hinterlegt. Dadurch ist ersicht-
lich, inwieweit dieser Hersteller Uber internationale Standorte verflgt, die eine direkte Belieferung im Ausland ermdglichen.

Standortwahl mit PARTsolutions von CADENAS

In Zeiten der Globalisierung ist fur die meisten Unternehmen die ErschlieBung neuer Markte ein wichtiger Bestandteil ihrer
Unternehmensstrategie. Hier unterstitzt Sie das Strategische Teilemanagement, indem es Ihnen wichtige Informationen fur

die Validierung lhrer Standortwahl liefert.



24

LIEFERANTENPORTAL

DaAs LIEFERANTENPORTAL
ExTERNE DIENSTLEISTER ANBINDEN

Mit dem Lieferantenportal von CADENAS [dsst sich trotz externer Dienstleister die Teilevielfalt auf das Notigste reduzieren.

Uber die Online-Plattform erhalten freigeschaltete Benutzer Zugriff auf alle verfiigbaren Standards, wobei gleichzeitig
ersichtlich ist, welche Standards bei der Konstruktion bevorzugt zu verwenden sind.

Das Lieferantenportal von CADENAS verfugt durch die direkte Anbindung an das Strategische Teilemanagement

PARTsolutions Uber zahlreiche Teileinformationen aus Systemen wie PLM und ERP.

5
|
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Alle Infos fiir Externe Unternehmen und Engineering-Dienstleister

Durch die Integration in die bestehende Systemumgebung kénnen Standards sowie Eigenteile auf
einer zentral gesteuerten Oberfliche zur Verflgung gestellt werden:

B Informationen CAD System
Geometrie, Gewicht, ...

¥ Informationen PLM System
Vorzugsreihen, Dokument, ...

¥ Informationen ERP System
Preis, Verfugbarkett, ...
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FIT FUR DIE ZUKUNFT

Aufschwung Boom Rezession Depression

e

Der Konjunkturzyklus

Der Konjunkturzyklus bezeichnet den gesamten Zeitraum,
in dem die wirtschaftliche Entwicklung die einzelnen Kon-
junkturphasen von einem Aufschwung bis zum nachsten Auf-
schwung durchlduft. Die gesamtwirtschaftliche Entwicklung

-

vollzieht sich dabei mit gewisser Regelmafigkeit in Wellenbe-

wegungen oder zyklischen Schwankungen.

REALES B RUTTOINLANDSPRODUKT IN D EUTSCHLAND R
Saison- und kalenderbereinigter Verlauf Denken S'e heute SChon an mOI"gen!

Verkettete Volumenangaben in Mrd. Euro
0

mmm |aufende Jahresrate  a)

s || T demesturehschni o) - 19% | Laut ifo Institut deuten derzeit diverse Indikatoren auf eine
40 [ —— Mrd. Euro ,6%

0.7% 74 Belebung der globalen Markte hin, wodurch die Weltwirt-
620 ! 2‘ 0 schaft weiter an Fahrt gewinnen durfte.

600

Prognosezeitraum Auch wenn sich derzeit keine Krise abzeichnet, sollten Sie

580

dennoch bereits jetzt fir die Zukunft vorsorgen:

560 : : -6
2009 2010 2011 2012 2013 2014

a) Veranderung gegeniiber dem Vorquartal in % (rechte Skala) Mlt dem StrategiSChel’l Te”emaﬂagement CADENAS PART—

b) Zahlenangabe: Veranderung der Ursprungswerte gegeniiber dem Vorjahr

Quellen: Statistisches Bundesamt; Berechnungen des ifo Instituts; ab 2. Quartal 2013: Prognose des ifo Instituts SO|Ut|onS redUZ|eren Sle KOSten berelts im Vorfeld Und

sichern damit die Konkurrenzfahigkeit lhres Unternehmens
auch in schwierigeren Zeiten.
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REFERENZEN

W ANN LEGEN SIE LOS?

Mit dem Strategischen Teilemanagement CADENAS PARTsolutions reduzieren Sie Kosten bereits im Vorfeld und sichern damit die

Konkurrenzfahigkeit lhres Unternehmens auch in schwierigeren Zeiten.
154 der Top 1000 weltmarktfithrenden Unternehmen aus Deutschland setzen bereits auf PARTsolutions von CADENAS.

Diese Unternehmen haben das Strategische Teilemanagement bereits umgesetzt:

» PARTsolutions ist fester Bestandteil der globalen MAN PLM-Strategie und liefert unserem

Engineering innovative Méglichkeiten, um global, effizient und erfolgreich arbeiten zu kénnen. «

ALEXANDER REUTER, IT-ABTEILUNGSLEITER,
CAx APPLICATIONS, METHODS & INFRASTRUCTURE

MAN Truck & Bus AG M {A‘ [_\‘ 1

Der Anwenderbericht ist verfiigbar unter:

» Mit CADENAS PARTsolutions haben wir erstmals eine einheitliche Struktur in unseren
Teileinformationsdaten. Durch die (ibersichtliche Katalogstruktur kénnen Bauteile einfach

gefunden und der bisher herrschende ,Teilewildwuchs' sinnvoll eingegrenzt werden. «

Alm A
EBERHARD LG, TECHNISCHE LEITUNG I M
ASSEMBLY IN MOTION
AIM - AssemsLy IN MoTion GmeH I GMBH
1’ Der Anwenderbericht ist verfiigbar unter:
OFFAz:
e

»Durch die Kopplung zur SAP Materialwirtschaft wurden 35 % weniger Kaufteile neu angelegt.

Hierbei sind die Einsparungen bei den Prozesskosten erheblich. «

PETER ZANDER KU KA

KUKA Systems GmeH

Vi
h
i

I

KUKA Systems GmbH

Der Anwenderbericht ist verfiigbar unter:
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CADENAS - SETTING STANDARDS

CADENAS ist ein fuhrender Softwarehersteller in den Bereichen Strategisches
Teilemanagement und Teilereduzierung (PARTsolutions) sowie Elektronische
Produktkataloge (e CATALOGsolutions).

Das Unternehmen stellt mit seinen maf3geschneiderten Softwareldsungen
ein Bindeglied zwischen den Komponentenherstellern und ihren Produkten

sowie den Abnehmern dar.
Der Name CADENAS (span. Prozessketten) steht mit seinen 300 Mitarbeitern

an |4 internationalen Standorten seit 1992 fur Erfolg, Kreativitdt,
Beratung und Prozessoptimierung.

CADENAS hat in der Rolle eines Initiators und Vordenkers
bereits viele wichtige Neuerungen und Trends etabliert.

Zu diesen Innovationen zdhlen:
B Die Suche von CAD Bauteilen anhand von Topologien

® Die Ahnlichkeitssuche von CAD Bauteilen automatisch im Hintergrund
B Die CAD Teilesuche durch Skizzieren

[WlEE[E] \Weitere Informationen tber die neuesten

H] Innovationen sowie das Unternehmen finden Sie
E auf unserer Internetseite unter: www.cadenas.de
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